
Roberto Aguirre Guardia
Director de Producto & Innovación Digital · 15+ años construyendo y escalando Soluciones Digitales · Mercados
B2B y B2G · Estrategia, Modelos de Negocio & P&L · IA y Cloud · MBA + Cátedra de Innovación
Bogotá, Colombia · Remoto/Híbrido · aguirrerjg@gmail.com · +57 317 675 0419 · linkedin.com/in/roberto-javier-aguirre-guardia

PERFIL
Líder de producto e innovación digital con 15+ años construyendo y escalando soluciones digitales en los
sectores financiero, salud, utilities y gobierno en Latinoamérica. Al frente de una plataforma GenAI/SaaS, llevo
productos de cero a producción y defino propuestas de valor y modelos de negocio bajo la tesis de que la
innovación solo importa si genera crecimiento financiero medible. He entregado soluciones digitales para
clientes B2B (banca, salud) y B2G (sector público), con P&L y liderazgo de equipos de hasta 50 personas.
Domino IA y Cloud como tecnologías centrales y opero con metodologías ágiles. Ingeniero de Sistemas con
MBA y Profesor Fundador de la Cátedra de Innovación.

EXPERIENCIA
Director de IA & Transformación Digital · Producto de Cero a Producción ·
DigitalHubAssist LLC

Oct 2024 · Presente

Remoto · Startup GenAI/SaaS (programa de partners de Anthropic)

Manager de Consultoría · Portafolio de Soluciones Digitales, Nivel C & P&L · NTT DATA Abr 2021 · Oct 2024
GSI Tier 1 · Sector financiero (banca, Grupo AVAL)

Líder de Transformación Digital / Project Manager · Soluciones Digitales B2B y B2G · VASS
(2018·21) · GlobalHitss (2015·18) · Tecnocom (2012·15)

2012 · 2021

Pensiones · Salud · Sector Público (B2G)

EDUCACIÓN & DOCENCIA
Ingeniería de Sistemas · U. de Lima (Tercio Superior) · MBA + Especialización, Tecnológico de
Monterrey · Profesor Fundador de la Cátedra de Innovación, U. Sergio Arboleda

1999 · 2004

COMPETENCIAS CLAVE

Estrategia de Producto & Propuestas de Valor  Evaluación de Modelos de Negocio & Viabilidad

Soluciones Digitales B2B y B2G  Innovación · Profesor Fundador de Cátedra + MBA

IA (GenAI, Agentes) & Cloud (Azure)  Experiencia de Usuario & Plataformas Digitales (Liferay)

Liderazgo de Equipos (hasta 50) & P&L  Metodologías Ágiles · Estrategia a Ejecución

Construí de cero y escalé una plataforma GenAI/SaaS y su equipo de ingeniería, llevando productos a
producción: MedicalHubAssist (IA para salud) y Agent Squad, un sistema multiagente que automatiza
procesos críticos. Definí propuestas de valor y modelos de negocio, y diseñé los boards «Juntas», que
contrastan decisiones de estrategia, arquitectura y negocio. Bajo mi liderazgo la compañía alcanzó el
estatus de Registered Partner en el programa de partners de Anthropic. Trabajo con IA y Cloud como
tecnologías centrales.

▸

Lideré la cuenta más grande de la oficina (hasta 50 personas; P&L), gestionando un portafolio de
soluciones digitales para banca. Dirigí CrediCore, un hub digital de originación de crédito sobre Azure
para Banco Popular: evalué su viabilidad técnica, comercial y escalabilidad, estructuré el trabajo por fases
para producir victorias tempranas, y esas victorias le dieron al banco la confianza para construir un roadmap
de producto hacia el crédito hipotecario. Gestioné presupuestos e indicadores financieros saludables con
la menor rotación de la cuenta. En Promigas (utilities) recuperé la viabilidad financiera y operativa de un
proyecto en crisis, reconocido a nivel corporativo.

▸

Lideré el desarrollo de soluciones digitales en sectores regulados, B2B y B2G: modernicé los canales
digitales y la experiencia de usuario de un fondo de pensiones (Porvenir, millones de usuarios; premio
LATAMDIGITAL 2019), como referente en plataformas de experiencia digital (Liferay); entregué un portal
de comercio digital para salud (Colsanitas) con mejora significativa de conversión; y dirigí la
transformación digital de la Rama Judicial de Colombia (B2G), coordinando la cooperación entre múltiples
entidades públicas.

▸


